CLAVE

VENTAS

Tendrdn la consideracién de actividades de promocion
de ventas: las ventas en rebajas, las ventas en oferta o
promocion, las ventas de saldos, las ventas en liquida-
cién, las ventas con obsequio y las ofertas de venta
directa.

Las actividades de promocién de ventas podrdn simul-
tanearse en un mismo establecimiento comercial,
excepto en los supuestos de venta en liquidacion,
siempre y cuando exista la debida separacion entre
ellas y se respeten los deberes de informacion.

Siempre que se oferten articulos con reduccion de
precio debera figurar con claridad, en cada uno de
ellos, el precio anterior junto con el precio reducido,
salvo en el supuesto de que se trate de articulos puestos
a la venta por primera vez.

Se entenderd por precio anterior el menor que hubiese
sido aplicado sobre productos idénticos en los treinta
dias precedentes.

En el caso de que se oferten articulos a precio normal y
a precio reducido, unos y otros deberdn estar suficiente-
mente separados, de forma que no pueda, razonable-
mente, existir error entre los que son objeto de una u otra
oferta, distinguiendo, en su caso, la existencia de reba-
jas, saldos, liquidaciones, promociones u obsequios.

Se entiende que existe venta en rebajas cuando los articulos objeto de la misma se ofertan, en el
mismo establecimiento en el que se ejerce habitualmente la actividad comercial, a un precio inferior
al fijado antes de dicha venta.

No cabe calificar como venta en rebajas la de aquellos productos no puestos a la venta en condicio-
nes de precio ordinario con anterioridad, asi como la de los productos deteriorados o adquiridos con
objeto de ser vendidos a precio inferior al ordinario.

Las ventas en rebajas podrdn tener lugar en los periodos estacionales de mayor interés comercial
segun el criterio de cada comerciante.

Por otra parte, la duracidn de cada periodo de rebajas serd decidida libremente por cada comercian-
te. Quedando especialmente prohibido ofertar, como rebajados, articulos deteriorados.



Se considera venta de saldos la de productos cuyo
valor de mercado aparezca manifiestamente
disminuido a causa del deterioro, desperfecto,
desuso u obsolescencia de los mismos, sin que un
producto tenga esta consideracion por el solo
hecho de ser un excedente de produccion o de
temporada.

Cuando se trate de articulos deteriorados o defec-
tuosos, deberd constar tal circunstancia de
manera precisa y ostensible.

Se entiende por venta en liquidacion, la venta de carécter excepcional y de finalidad extintiva de deter-
minadas existencias de productos que, anunciada con esta denominacién u otra equivalente es lleva-
da a cabo por el comerciante en alguno de los casos siguientes:

da. Cese total o parcial de la actividad de comercio.

b. Cambio de actividad de comercio o modificacioén sustancial en la orientacién del negocio.

c. Cambio de local o realizacién de obras de importancia en el mismo.

d. Cualquier supuesto de fuerza mayor que cause grave obstdculo al normal desarrollo de la actividad
comercial.

No podrdn ser objeto de este tipo de actividad comercial aquellos productos que no formaran parte de
las existencias del establecimiento.

En todo caso, deberé cesar la venta en liquidacion si desaparece la causa que la motivd o si se liqui-
dan efectivamente los productos objeto de la misma.

Los anuncios de las ventas en liquidacién deberdn indicar la causa de ésta.
La duracion méxima de la venta en liquidacion serd de un afo.
No procederd efectuar una nueva liquidacién en el mismo establecimiento de productos similares a la

anterior en el curso de los tres afos siguientes, excepto cuando esta Ultima tenga lugar en ejecucion
de decision judicial o administrativa, por cesacion total de la actividad o por causa de fuerza mayor.

LIQUIDACION POR CIERRE

Promueve: Financia:

Asociacién integrada

@ Junta de Andalucia
Fael

Consejeria de Empleo,
Empresay Trabajo Auténomo

Qael

Asociacion Andaluza de
Electrodomésticos y Otros
Equipamientos del Hogar




